
Mecânico de tráfego na Web: corrija seus problemas de tráfego na Web!
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Mecânico de Tráfego na Web
Quando se trata de construir um negócio on-line, poder gerar tráfego direcionado e de qualidade é vital para o seu sucesso. Mesmo que você não esteja promovendo um produto ou serviço próprio, mas que esteja envolvido em marketing de afiliados ou ofertas de CPA, ainda será necessário gerar tráfego para criar campanhas lucrativas. Para muitos novos profissionais de marketing, o primeiro passo na construção de uma presença on-line envolve a criação de um boletim informativo que visa um nicho de mercado específico. Novamente, você precisará saber como gerar tráfego para sua página do aperto para criar suas listas e gerar receita com suas campanhas de e-mail. Felizmente, a criação de campanhas de tráfego eficazes não é difícil nem cara.







Na verdade, você pode criar um funil de tráfego de alta potência absolutamente grátis se estiver disposto a dedicar tempo e esforço a adotar uma abordagem básica do marketing on-line.

Vamos dar uma olhada nos métodos mais eficazes de gerar tráfego novo para seus sites!

Estratégia de geração de tráfego nº 1: otimização de mecanismos de pesquisa
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Quando se trata de direcionar tráfego orgânico e de se posicionar nos principais mecanismos de busca, tudo começa com o que é chamado de "SEO no local" .SEO, significa "Otimização de Mecanismos de Pesquisa" e envolve a otimização de suas páginas da Web para que eles rapidamente são classificados por palavras-chave específicas, relacionadas ao seu mercado.O SEO não precisa ser um processo demorado ou difícil; na verdade, você pode otimizar rapidamente todo o site em menos de 30 minutos, apenas fazendo alguns ajustes ou modificações rápidas Para as páginas existentes.Isso inclui: Texto âncoraTítulos de cabeçalho e tagsPrimeira palavra-chaveInclusão de mapa do site







Tags de título e cabeçalho:
Uma tag de título deve incluir uma descrição do conteúdo do seu site, em vez de incluir apenas o URL do seu site, você deve sempre incorporar sua frase-chave principal nas tags de título de cada página da web que você possui.

Exemplo: em vez de chamar a página de índice "Seu nome de domínio", inclua sua palavra-chave principal.

A tag title pode ser encontrada na área principal do seu documento HTML. Ele é colocado entre as tags de título e aparece nos resultados do mecanismo de pesquisa da sua listagem.


As tags de cabeçalho também desempenham um papel importante na otimização do mecanismo de pesquisa, porque, usando tags de cabeçalhos no conteúdo do seu site, você pode destacar textos importantes no seu site, garantindo que as aranhas dos mecanismos de pesquisa prestem atenção especial ao texto contido nessas tags de cabeçalho.

Crie um Sitemap:
Você pode criar um mapa do site com muita facilidade usando serviços gratuitos, como: 
http://www.XML-Sitemaps.com
Comece inserindo o URL do site principal e selecionando a frequência de alteração a ser atualizada diariamente. Em seguida, salve o arquivo XML e faça o upload para a raiz do site (http_docs ou public_html). Você deseja atualizar o mapa do site sempre que adicionar novas páginas ao site, para que ele seja mantido atualizado e para que as aranhas do mecanismo de pesquisa sejam instruídas a visite novamente seu site para indexar as novas páginas à medida que forem publicadas.



Por fim, crie uma conta gratuita do Google para webmasters em: http://www.google.com/webmasters/sitemaps/siteoverview e adicione o URL do seu mapa do site para que você possa atualizá-lo instantaneamente a qualquer momento e monitorar as estatísticas de tráfego de todo o site.

Proximidade da palavra-chave:
Quando se trata de desenvolver seu conteúdo para otimizar seu site para os mecanismos de pesquisa, preste atenção à proximidade das palavras-chave, ao destaque e à ordem do próprio conteúdo. O destaque da palavra-chave é baseado na primeira instância de onde aparece dentro do seu conteúdo. Uma frase-chave usada no final do seu conteúdo será considerada menos relevante do que uma frase-chave que aparece na primeira parte do seu conteúdo ou artigo. Texto âncora





O texto âncora também é extremamente importante na otimização de mecanismos de pesquisa. Com o texto âncora, você está descrevendo um link, seja interno (uma página com link para outra) ou externo (onde você vincula a um site externo). Exemplo: um link comum ficaria assim:

www.your-website-url.com mas um link baseado em texto âncora ficaria assim: Sua frase de palavra-chave
O texto âncora é importante porque permite a classificação de palavras-chave específicas, e não apenas do URL do site principal. 

Estratégia de geração de tráfego nº 2: construindo backlinks
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Há muito burburinho na criação de backlinks de qualidade, a fim de aumentar a classificação dos mecanismos de pesquisa e gerar tráfego direcionado orgânico para o seu site. Há uma boa razão para isso; os backlinks contam como "votos" para o seu site e quanto mais você tiver, maior será a sua exposição nos principais mecanismos de pesquisa, incluindo

www.Google.com e www.Yahoo.com

Os backlinks identificam o valor do seu site, e a fonte e a quantidade de backlinks significam para os mecanismos de pesquisa, o quão relevante é o seu site. 

Isso significa que é importante concentrar seus esforços de criação de backlinks, tanto na obtenção de um alto número de backlinks quanto nos backlinks de qualidade vinculados ao seu site a partir de sites e blogs estabelecidos e relevantes. Existem várias maneiras diferentes de criar um campanha eficaz de backlink, incluindo a geração de backlinks de blogs, comunidades e fóruns de autoridade! Quando se trata de gerar backlinks a partir de blogs de autoridade, você simplesmente passa um tempo postando comentários em threads abertos, usando o texto âncora (quando possível) para vincular ao seu site usando palavras-chave relevantes. o que significa que o link contará nos mecanismos de pesquisa); é relativamente fácil localizar blogs que ofereçam suco de link. Uma das maneiras mais fáceis de encontrar blogs relevantes para 'seguir' é fazer o download do plug-in gratuito do Firefox,

https://addons.mozilla.org/en-US/firefox/collection/seo-tools

Além disso, você pode usar o software Comment Hut gratuito para identificar blogs com base em palavras-chave e termos de pesquisa personalizados para localizar rapidamente blogs relevantes em seu nicho de mercado (todos os quais oferecem links de retorno)

http://www.CommentHut.com

Você deseja certificar-se de publicar comentários de qualidade, para que o administrador do blog retenha seus backlinks. Você também deseja se representar como uma fonte confiável de informações de qualidade em seu nicho de mercado.

Ao criar seu back-link, use o texto âncora para descrever o site para o qual você está direcionando as pessoas. Para fazer isso, é necessário incluir um pouco de HTML

 código para criar seu link com texto âncora:

[image: image4.png]<a href=http://yoururlhere. com>your keywords here</a>|





Você deseja certificar-se de incluir palavras-chave relevantes em seu texto âncora real, para poder classificar palavras-chave específicas. 

Estratégia de geração de tráfego nº 3: marketing de artigos
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Quanto maior o número de artigos em circulação, mais exposição você receberá, mas sempre deseje se concentrar na produção de conteúdo de alta qualidade, e não apenas na quantidade que está sendo distribuída entre essas redes.


Como os artigos estão disponíveis para reimpressão, nos quais os webmasters podem usar seu conteúdo em seus sites e comunidades (desde que a caixa de recursos do autor permaneça intacta), você também poderá criar links adicionais adicionais a partir dos sites que apresentam seu conteúdo. conteúdo em toda a rede.

Aqui estão os principais diretórios de artigos nos quais você deve se concentrar em enviar conteúdo:

http://www.Buzzle.com
http://www.EzineArticles.com 
http://www.GoArticles.com
http://www.ArticlesFactory.com
http://www.WebProNews.com
http://www.ArticleDashboard.com
http://www.ArticlesBase.com
http://www.ArticleRich.com
http://www.Articles-Hub.com
http://www.SubmitYourNewArticle.com
http://www.Articlesnatch.com

A coisa mais importante a lembrar é que você precisa criar uma caixa atraente de Recursos do autor, pois é nessa área que você pode incluir um link para o seu site e direcionar os leitores a explorar seu próprio site pessoal. 

Como o espaço alocado é bastante limitado, você precisa se concentrar em usar uma forte frase de chamariz que solicite ao leitor que clique no seu link e visite seu site.

A melhor maneira de criar a caixa Recurso do autor é pensar nela como um pequeno comercial, onde você tem um tempo muito limitado para explicar os benefícios e destacar os recursos mais importantes do seu produto ou serviço. Além disso, se você oferecer um brinde ou uma oferta dentro da sua Caixa de Recursos, em vez de uma proposta direta (como direcionar o leitor a fazer o download de um relatório ou ebook gratuito visitando a página do aperto), você maximizará instantaneamente o desempenho dos artigos em termos de direcionando tráfego direcionado para seus sites e criando listas de discussão relevantes de possíveis compradores.


Estratégia de geração de tráfego nº 4: redes sociais
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Você pode gerar muito tráfego para o seu site, estabelecendo uma reputação dentro do seu nicho por meio de comunidades de redes sociais. Embora essa estratégia de tráfego leve um pouco de tempo, você achará incrivelmente fácil configurar e gerenciar suas contas e campanhas. Existem literalmente centenas de sites de redes sociais diferentes disponíveis online, com as comunidades mais populares sendo: Facebook | Inscrever-se:



http://www.Facebook.com
Com o Facebook, você pode interagir com aqueles em seu mercado, adicionando-os como um contato, mas também pode gerar exposição de várias outras maneiras na comunidade do Facebook:

O Facebook também oferece um canal de publicidade interno, onde você pode configurar campanhas PPC ou CPC. O Facebook oferece amplas opções de personalização, incluindo a capacidade de definir sua programação de publicidade, além de segmentar segmentos específicos do seu mercado com base em sexo, idade e até local.
Você pode criar seu anúncio visitando http://www.Facebook.com/advertising
Você também pode começar a gerar exposição criando uma "Página de fãs do Facebook" que permita que clientes e assinantes em potencial entrem na sua página de fãs e receba atualizações e alertas instantâneos sempre que publicar um novo material em sua página.Ning | Inscrever-se:

http://www.Ning.com
Com o Ning, você pode criar sua própria rede social pública ou privada, permitindo que os membros visualizem o conteúdo, os recursos e as ferramentas dos artigos publicados no canal da comunidade. Você também pode limitar a visibilidade apenas aos membros, incentivando os visitantes a ingressar na sua rede social antes de obter acesso total ao seu material.Twitter | Inscrever-se:

http://www.Twitter.com
O Twitter é a principal rede social e portal de informações on-line. Você pode estabelecer rapidamente uma presença on-line, gerar tráfego direcionado e até criar uma lista de discussão enviando transmissões regulares, aumentando o número de seguidores e usando ferramentas gratuitas, incluindohttp://www.SocialOomph.com para agendar transmissões automatizadas enviadas a todos que optarem por segui-lo. Outras redes sociais incluem:



http://www.Digg.com
http://www.MySpace.com
http://www.Linkedin.com
http://www.Xanga.com
http://www.Friendster.com
http://www.Zorpia.com
http://www.Tagged.com
http://www.Fubar.com 

Estratégia de Geração de Tráfego # 5: Marketing PPC
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Uma das maneiras mais fáceis de criar um sistema de tráfego automatizado é aproveitar o poder dos mercados de pay per click, como o Adwords do Google.

Caso você não esteja familiarizado com o que o PPC implica, aqui está um breve resumo de como ele funciona: Visite 

http://www.Google.com e insira qualquer frase-chave que desejar, como 'Soluções para acne'.
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Os anúncios que aparecem sob 'Listagens patrocinadas' na página de resultados são anúncios PPC, como mostrado acima.

Os anunciantes podem criar quantos blocos de publicidade (e campanhas) quiserem e, oferecendo lances para palavras-chave, seus anúncios aparecerão em posições diferentes.

Quando se trata de desenvolver as campanhas de PPC com maior conversão, sua pesquisa de palavras-chave é uma parte importante para garantir que você esteja direcionando efetivamente as palavras-chave certas com base em seu nicho de mercado. 

Essas palavras-chave devem ser altamente relevantes e falar diretamente com seu cliente em potencial.
O Google usa um sistema proprietário chamado Índice de qualidade. 

O QS examina vários fatores diferentes para descobrir se a página para a qual você está enviando tráfego corresponde às palavras-chave pelas quais está oferecendo.

Além disso, seu índice de qualidade é determinado com base no desempenho geral das campanhas. Portanto, quanto maior sua CTR (taxa de cliques), menor será o custo por clique. 

Isso significa que você precisa garantir que está usando palavras-chave direcionadas e altamente relevantes em seus anúncios PPC. 

Os fatores do Índice de qualidade incluem:

· CTR da palavra-chave e do anúncio

· CTR geral de toda a sua conta

· A CTR do seu URL de visualização

· A qualidade da página de destino

· Relevância das palavras-chave para a página de destino

· Relevância das palavras-chave para o anúncio

Você deseja garantir que sua página de destino corresponda às palavras-chave escolhidas com muita atenção.

Ao criar seu anúncio no painel de administração do PPC, você precisará atribuir palavras-chave específicas a cada bloco de anúncios. Comece com 5 a 10 palavras-chave e adicione gradualmente palavras-chave adicionais à medida que você começa a ver o progresso do seu marketing de PPC.

Dessa forma, você não ficará sobrecarregado ao tentar monitorar e gerenciar frases de palavras-chave excepcionalmente longas e poderá determinar quais têm melhor desempenho e quais devem ser removidas.

Lembre-se de manter as palavras-chave agrupadas, usar várias páginas de destino quando necessário e testar e acompanhar anúncios continuamente, sempre trabalhando para melhorar sua CTR e conversões.

Crie sua conta PPC em http://www.Google.com/ads 

Estratégia de geração de tráfego nº 7: tráfego de marcadores sociais
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Aqui estão os 10 principais sites de bookmarking social para gerar novos links de volta e tráfego de qualidade para o seu site. 

Todos esses sites contêm DO follow, garantindo que os links que levam ao seu site sejam contados nos mecanismos de pesquisa como um link de retorno válido:

1 - http://slashdot.org (PR9)

2 - http://digg.com (PR8)

3 - http://technorati.com (PR8) 

4- http://www.furl.net (PR7)

5 - http://www.backflip.com (PR7)

6 - http://www.hugg.com (PR7)

7 - http://www.mixx.com (PR7)

8 - http://ma.gnolia.com (PR7)

9 - http://www.connotea.org (PR7)
10 - http://mystuff.ask.com (PR7) 
Estratégia de geração de tráfego nº 8: enviar para diretórios
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Com diretórios on-line, você pode adicionar seu site a categorias específicas e estabelecer instantaneamente links para seu site, apenas tome cuidado para não exagerar! 

Você deseja desenvolver uma campanha natural de back link! 

NÃO crie milhares de backlinks usando serviços ou software automatizados, caso contrário corre o risco de ser penalizado pelos mecanismos de pesquisa. Alguns diretórios a serem considerados são: 


http://www.DMOZ.org
http://www.Lii.org 
http://www.Info-Listings.com 
http://www.Buzzle.com 
http://www.MasterMOZ.com 
http://www.maxpromo.com 

Estratégia de geração de tráfego nº 9: torne-se um blogueiro ativo
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Uma das melhores táticas a serem usadas para criar links de volta e gerar tráfego novo para o seu site é se tornar um blogueiro ativo, criando seus próprios blogs e comentando sobre autoridade, blogs estabelecidos em seu nicho de mercado.


Para determinar se um blog específico contará como um link de volta, você pode baixar o plug-in gratuito do Firefox em: http://www.quirk.biz/searchstatus / 

Também é importante usar o texto âncora nos comentários do seu blog, especialmente se você deseja classificar para várias frases-chave.



Construir backlinks pode ser demorado, no entanto, é um componente essencial para aumentar a classificação do seu mecanismo de pesquisa e gerar tráfego direcionado e de alta qualidade para o seu site!
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